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Podejrzana praca kupca

Handel pojawit si¢ na pewnym etapie rozwoju zycia gospodarcze-
go. Nie istnial w rzeczywistosci gospodarki zamknietej, gdy rodzina
wytwarzala dobra u siebie i dla siebie. Powstat wraz z podzialem pracy.
Zroznicowanie wytwarzania stalo si¢ mozliwe z chwila, gdy zaczety
wyodrebnia¢ si¢ kwalifikowane grupy ludzi, zwanych kupcami. Wraz
z nimi pojawila si¢ - wedlug nomenklatury Karola Marksa - tzw. po-
$rednia produkcja materialna (stanowig ja handel i wymiana pieniedzy),
ktéra obok bezposredniej produkcji materialnej moze stanowi¢ podsta-
wowe lub dodatkowe Zrédlo zdobywania srodkéw do zycia. Pojawienie
si¢ posredniej produkcji materialnej $wiadczy, ze poziom rozwoju bez-
posredniej produkgji jest na tyle wysoki, iz cz¢s¢ z wytworzonych débr
moze zosta¢ wymieniona na dobra (lub pienigdze) inne. Posrednia pro-
dukcja materialna pozwala na uzyskiwanie $§rodkéw egzystencji bez
ekwiwalentu wlasnej pracy wlozonej w proces produkcji débr, stwarza-
jac nowa jako$¢ débr ekonomicznych!.

Zawdd kupca nie cieszyl si¢ w starozytnosci dobra opinig i szacun-
kiem spolecznym (Merkury byl bogiem zlodziei i handlarzy), gdyz ku-
piectwo uwazano za zbyt latwy sposéb szybkiego wzbogacania sie, co
czesto wiazalo sie podejrzeniem o nieuczciwos¢ transakcji. Poczatkowo
handlem zajmowali si¢ wylacznie rzemie$lnicy, oferujagc swoje wyroby
w ramach wlasnej spolecznosci plemiennej. Biblia méwi o specjalnie wy-
znaczonych placach lub okolicach jednej z bram miasta jako miejscach
wystawiania przez rolnikéw produktéw rolnych, a przez rzemieslnikow
ich wyrobéw (por. 2 Krl 7, 1). Z czasem wyodrebnili sie kupcy, zajmuja-
cy si¢ wylacznie posrednictwem migdzy producentami a klientami. Bylo

t Por. S. Kozyr-Kowalski, Klasy spoteczeristwa a ekonomiczno-socjologiczne pojmowanie
witasnosci, ,Kultura i Spoleczeristwo” 1984, nr 1, s. 18 n.



to popularne zajecie wéréd Kananejczykéw, o czym swiadczy m.in.
stownictwo: ,Kananejczyk” oznacza , kupca” (Job 40, 30; Prz 31, 24; Za
14, 21). Kupcy stanowili odrebng grupe wolnych obywateli, ktérzy zaj-
mowali sie handlem, a opisujgce ich terminy wywodza si¢ z rdzenia,
ktéry oznacza ,chodzi¢, wedrowaé, krazy¢” — przewodzili oni karawa-
nom (por. Rdz 37, 28) lub pieszo obchodzili kraje, by sprzeda¢ nabyte
gdzie indziej towary i kupowaé miejscowe. Sami Zydzi zajeli si¢ na
wigksza skale kupiectwem dopiero w okresie diaspory. Juz w Babilonii
niektdérzy z nich dzieki prowadzonemu handlowi. doszli do znacznych
majetnosci.

Handel miedzy plemionami i krajami od samego poczatku by} zmo-
nopolizowany przez wladcéw. Kupcy biblijnego kréla Salomona towa-
rzyszyli ludziom Hirama, kréla Tyru, w wyprawach, z ktérych przywo-
zono zloto i cenne wyroby (por. 1 Krl 9, 26-28; 10, 11). Macierzystym
portem floty izraelskiej byl wéwczas Esjon-Geber. Krél Salomon prowa-
dzil takze wymiane handlowa z karawanami pustynnymi (por. 1 Krl 10,
15). Podtekst handlowy miatla tez z pewnos$cia wizyta krélowej Saby na
dworze Salomona, bo ozywiala kontakty Izraela z poludniowa Arabia?.

Nieufnos¢ wobec kupcéw wzmocnito chrzescijafistwo (wszak Jezus
wyrzucil ich ze $wiatyni). Obok rabusiéw, zdobywcéw i kolonizatoréw
(np. w epoce wikingéw w péinocnej Europie), czesto sami byli zamie-
szani w rozbdj. Ich spoleczna stuzba byla niebezpieczna i pelna ryzyka.
W Colloquium angielskiego pisarza i opata Aelfrika (poczatek XI wieku),
opisujacego réznego rodzaju zawody (najwyzej ceni prace rolnika),
w usta kupca zostaly wilozone nastgpujace slowa: ,stuze pozytkiem
krolowi, szlachetnie urodzonemu, bogatemu i calemu ludowi. Wchodze
z moim towarem na poklad okretu, plyne az do zamorskich ladéw,
sprzedaj¢ mdj towar i zakupuje cenne przedmioty, ktérych nie ma
w moim kraju. Przewoze je, narazajac sie na wielkie niebezpieczeristwa,
czasami padam ofiara katastrofy morskiej, tracac przy tym wielkie dobra
i ledwie uchodzac z zyciem”3.

W sredniowieczu spoleczna pozycja kupca, ktéra czesto wtedy 1a-
czyla si¢ z lichwiarstwem (byl rodzajem pierwszego bankiera, oferujace-
go pozyczki), takze byla dwuznaczna — nawet $w. Tomasz z Akwinu

2 A. R. Sikora, Kategorie wolnych obywateli Izraela, [w:) Zycie spoteczne w Biblii, red.
G. Witaszek, Lublin 1997, s. 265-267.

3 Za: A. ]. Guriewicz, Kupiec, [w:] Czlowiek sredniowiecza, red. J. Le Goff, przekl. M. Ra-
dozycka-Paoletti, Warszawa 2000, s. 307.
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stwierdzal, ze ,handel ma w sobie co$ wstydliwego”, chociaz w pelni
uznawal jego niezbednos¢ dla spoleczenistwa.

Kupiec opierat swa pozycje na nowej etyce pracy i wlasnoéci — uro-
dzeniu przeciwstawiat talent od poczatku, sam kreowal swa pozycje
(ang. self made man). Kupiec — ,nowy czlowiek” wyréznial si¢ swa ak-
tywnoscia, przedsiebiorczosciag i bystroscia, ale tez czesto egoizmem,
bezczelnoscia, zbyinia swoboda wobec tradycyjnych wartosci i zasad.

Jednak z biegiem czasu pozycja kupca ulegla poprawie. Zyjacy
w koricu XII w. $sw. Homobonus z Kremony byl pierwszym $wietym
kupcem. Zaczeto tez zauwazaé, ze kupcy sg ludZzmi wyksztalconymi,
znajacymi jezyki obce, pismo, maja rozlegla wiedze o $wiecie. Jako
uczestnicy dalekich podrézy stawali sie tez bohaterami r6znych opowie-
$ci. To dla kupca powstawaly specjalne przewodniki i opisy portéw
i szlakéw morskich, zwane portulanami. Wynaleziony na poczatku XIII
wieku zegar mechaniczny, umieszczany odtad na wiezach katedr i ratu-
sz6w miejskich (1300 — w Paryzu, 1309 - w Mediolanie, 1325 — we Flo-
rengji, 1335 — w Londynie, 1344 — w Padwie itd.) stuzyl przede wszyst-
kim do wyznaczania odpowiednich odcinkéw czasu w handlu. A w
kantorach kupieckich rozwijala sie arytmetyka, Zartobliwie nazywana
aerismetica — jako ,,sztuka pieniadza”. Ale we ,,Wspomnieniach” (,,Ricor-
di”) Giovenniego di Pagolo Morellego (1371-1444), potomka florenckich
sukiennikéw i farbiarzy, dobro utozsamiane jest z uzytecznoscia, cnota —
z zyskiem, a zlo — ze strata. Morelli nie wie, ile ma dzieci jego synowa,
lecz dokladnie pamigta wielkos¢ jej wiana. W swej specyficznej poboz-
nosci godzi religie i pogon za pienigdzem, utozsamiajgc pomyslnosé
w prowadzeniu handlu ze sluzeniem Bogu, a ofiarami na biednych zy-
skuje — jak wiemy — pewna ochrone dla swej duszy*.

Miedzy XIII a XIV wiekiem do handlu wprowadzono nowe metody
i srodki ulatwiajace kupiecka dzialalnos¢, jak uzycie cyfr arabskich (bar-
dziej praktyczne i czytelne), podwdjng ksiegowosé, ubezpieczenia i we-
ksle. Kupcy coraz bardziej zyskiwali szacunek spoleczny, co nie wyni-
kato bezposrednio z ich dzialalnosci czy dokonan, lecz z pozycji po-
przednika (niektérzy nawet twierdza, Ze pierwszego wecielenia) kapitali-
sty. Dysponowali kapitalem, ktéry mogli pozyczy¢, zainwestowac,
wspomagajac wybrane przez siebie cele. Finanse czynily ich grupe coraz
bardziej niezalezng od administracji i wiladzy lokalnej. Wzmacniali
i potwierdzali pojawiajaca si¢ autonomie $wieckiego spoleczenstwa, co-

1 Tamze, s. 303-352; ]. Le Goff, Czlowiek sredniowiecza, dz. cyt., s. 33-34.
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raz wyraZniej przeciwstawiajaca sie szerokim wptywom Koéciofa. Jed-
noczesnie trwajac w jednosci z nauka Kos$ciola kupcy poszukiwali no-
wych form zabezpieczen (kupiec Andree Berengo — XVI w. — zalecal od-
wolaé sie do Ducha Swietego i radzit zawrze¢ umowe ubezpieczeniowa,
znang juz od XIV w., a upowszechniong w okresie renesansu). Kupiec
byl tez wspétuczesinikiem odkrywania Nowego Swiata, ktéry bardzo
szybko zostal wprowadzony na rynki Europy®. Byt kolporterem, ktdry
nosil swéj towar na wlasnych plecach, albo przewozit na wézku cig-
gnietym przez konia, obchodzit wioski, osady, wykladal przed kupuja-
cymi wszystko, co posiadal, zachecajac do transakgji. Byla to praca bar-
dzo niebezpieczna ze wzgledu na brak wlasciwych drég, a jedyny i wol-
ny ciag komunikacyjny — morze, rzeki i jeziora — wiazaly si¢ z duzymi
trudnosciami w podrdzy i réznymi niebezpieczeristwami.

Jednak kupcy odegrali bardzo wazna role w dziejach cywilizagji
transportujac towar z miejsca produkgji lub zloza do miejsca zapotrze-
bowania. Posrednio tez zaludnili, skolonizowali, ucywilizowali i wzbo-
gacili wielkie obszary ziemi. Z czasem zapomniano wigc o dawnych ste-
reotypach i podejrzeniach, podkre§lajac wyjatkowa role spoleczng i do-
brodziejstwa kupieckiej stuzby. John Stuart Mill (1806-1873), angielski
filozof i ekonomista, stwierdzit:

Krawiec, ktéry nie posiada nic oprécz plaszczy, méglby umrze¢ z glodu,
zanim znalazlby kogos, kto mialby do sprzedania chleb, a potrzebowalby
plaszcza; poza tym nie byloby mu potrzebne na raz tyle chleba, ile wart
jest plaszcz, a plaszcza nie mozna by bylo podzielics.

Handlem jest wszelkie zawodowe uprawianie kupna i sprzedazy
doébr gospodarczych w celu osiggniecia zysku. Konsument zawdziecza
kupcowi informacjg¢ o towarach, ich uzytecznosci, sposobie postugiwa-
nia si¢ nimi i o cenje. Posredniczgca rola kupca polega na tym, Ze zna on
osobidcie zaréwno producenta, jak i konsumenta. Spelnia zatem funkcje
zaréwno gospodarcze, jak spoleczne i kulturalne. Ulatwia dostosowanie
produkcji do potrzeb oraz samo zaspokojenie potrzeb, umozliwia zawie-
ranie transakcji (np. przez udzielenie kredytu). Kupiec taczy producenta
z konsumentem, zwigksza wartos¢ débr gospodarczych, sprzyja lep-
szemu wykorzystaniu warunkéw produkcji, obniza koszty produkgdji,

5 A. Tenenti, Kupiec i bankier, [w:] Czlowiek renesansu, red. E. Garin, przekl. A. Osmdl-
ska-Metrak, Warszawa 2001, s. 215237
6J. S. Mill, Principles of Political Economy, London 1878, s. 4.
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wyréwnuje zaopatrzenie, ksztaltuje cenge rynkowa, dokonuje analizy
rynku, stymuluje rozwdj techniczny i gospodarczy, a nawet przyczynia
sie do odkry¢ geograficznych, ksztattuje model kultury, odkrywa i upo-
wszechnia istniejace potrzeby.

Daniel Defoe (1660-1731), angielski publicysta i pisarz, autor m.in.
ksigzki pt. Wzorowy kupiec angielski (The Complete English Tradesman),
analizujac termin homines oeconomici (,,ludzi ekonomicznych”) wyréznia
trzy ich kategorie: tych, ktérzy nie robig sami tego, co sprzedaja (ang.
tradesman, wyr6znia w$rdd nich kupcéw importujacych towar z zagra-
nicy — ang. merchants, a po$rod nich ponadto kupcéw zwiazanych z mo-
rzem — ang. merchants adventurers); tych, ktérzy sami robia to, co sprze-
daja - rzemieslnicy (ang. handicrafts) oraz tych, ktérzy robia cos, ale tego
nie sprzedaja (to np. przemyslowcy — ang. manufactureres lub artysci —
ang. artists). Glosi pochwale kupiectwa ze wzgledu na jego role spo-
leczna. Wierzyl, ze kupcy byli blogostawienstwem dla Anglii (ang. a pu-
blic blessing), chluba, gdyz w znacznym stopniu decydowali o jej potedze
(bardziej niz dzialania militarne). Handel doprowadzit bowiem do od-
krycia nowych krajéw i ich kolonizacji. Kupcy placac najwigcej podat-
kéw, utrzymali paristwo. Krél Karol II slusznie wigc mawial, ze angiel-
scy kupcy stanowia wilasciwg angielska szlachte. A handel stworzyl Bog
po to, by zapanowala miedzy ludZmi zgoda i milos¢’.

Handel stworzyl z kupcéw nowa klase spoleczng, ktéra obok wyso-
kich urzednikéw i warstw uprzywilejowanych zaczela w XIX wieku sta-
nowi¢ warstwe $rednia. Liczebno$¢, bogactwo, znaczenie i inteligencja
pozwalala im zajaé stosowna pozycje polityczng (z czasem wywalczyla
dla wszystkich réwne prawa obywatelskie i udzial we wladzy prawo-
dawczej i w zarzadzaniu gming). W 1862 r. az 60% rajcéw miejskich
w Glasgow zajmowalo si¢ handlem. W Bolonii, w 1859 r., z 75 czlonkéw
rady miejskiej 33 to jeszcze wlasciciele ziemscy, lecz juz 16 bylo kupca-
mi. W procesie demokratyzowania lokalnych struktur spoleczenstwa
(ang. democratization of the local government) likwidacji ulegly przywieleje
stanowe. Na przelomie XIX i XX wieku w niemieckim podreczniku do-
brych manier (pod znaczacym tytulem Czlowiek swiatowy) kupiec jest
scharakteryzowany jako czlowiek, od ktérego oczekuje sie sumiennosci,
solidnosci, uczciwosci, zdolnosci budzenia zaufania. Jest wiec coraz bar-
dziej czlowiekiem zaufania spotecznego. A liczne kontakty, w tym mie-

7 D. Defoe, The Complete English Tradesman, t. 1-2, ed. ]. Rivington, London 1745. Por.
M. Ossowska, Moralnosé mieszczatiska, Wroclaw 1985, s. 139-180.
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dzynarodowe, czesto czynily z kupcéw swego rodzaju kosmopolitéw,
otwartych na nowe prady, idee i interesy?.

Etyka kupca

Philip Slater, wspélczesny amerykanski intelektualista, w ksigzce pt.
Wealtf Addition (Uzaleinienie od bogactwa) przeprowadzil ostra krytyke
bezrefleksyjnych dzialari ekonomicznych. Z sarkazmem pisze réwniez
o rozdZwigku miedzy materialnym bogactwem a duchowym ubéstwem
ludzi, ktérzy daza do bogactwa:

Wielkiej fortuny prawie nigdy nie zdobywa si¢ w sposéb etyczny, a to
z bardzo prostego powodu: pienigdze sa instrumentem handlu, a w han-
dlu podporzadkowanym zasadom etyki kazdy z kontrahentéw powinien
ostatecznie otrzyma¢ po réwno. (...) Apologeci naszego systemu twier-
dza, ze jesli kilku ludzi zdobywa majatek, przynosi to korzys¢ wszystkim.
Ludzie ciezko pracuja, by sie wzbogacié¢. Bogaci wydaja pieniadze i dzieki
temu wszystko si¢ kreci. To dobrze znana teoria ,trickle-down” (ciurkaja-
cego strumyczka). W samej nazwie tkwi jej zaprzeczenie: dlaczego nie
nazywamy jej teorig ,,pour-down” (rwacego potoku)? Podstawowy pro-
blem polega na tym, ze ludzie bogaci nie wydaja pieniedzy odpowiednio
do swego bogactwa. Wlasnie dlatego sa bogaci. Biora wiecej niz daja,
oszczedzaja wiecej, niz wydaja, kupuja tanio, sprzedajq drogo. (...) Czuja
si¢ zmuszeni bra¢ wigcej, wiecej niz daja innym, bo ich pasje zawsze wig-
za sie z rywalizacja: to, co maja, nie przynosi im satysfakgji, jesli inni maja
to réwniez. Otrzymywanie czego$ sprawia im przyjemnos¢ tylko wtedy,
gdy wynika z odbierania tego innym. Jest to jedyne wytlumaczenie faktu,
ze bogaci ludzie czesto gromadzg zapasy lub oddajg si¢ wystawnej kon-
sumpcji w czasach niedostatku?®.

W kazdym akcie wymiany zachodzi mozliwos¢ manipulacyjnego
podejscia do partnera, stwarzania nieréwnowaznego ukladu. Zasadni-
czo w kulturze ekonomicznej wyréznia si¢ dwa jej warianty: jeden z nich
preferuje wolnos¢ i rywalizacje (komercyjna), a drugi — spolegliwos¢
i personalizm (humanistyczna). Kazda ma inna dynamike, podkresla
inny aspekt wymiany, a cala trudnos¢ uszanowania etycznego wymiaru

8 H.-G. Haupt, Mieszczanin, [w:] Czlowiek romantyzmu, red. F. Furet, Warszawa 2001,
s. 29-42.
9 Ph. Slater, Wealth Addition, Dutton 1983, s. 20-23.
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ekonomii polega na polaczeniu tych przeciwienistw, co wymaga czasu,
energii i Swiadomoscil®.
Juz w starozytnym Rzymie istnialy jakie$ naduzycia w handlu, lecz
w pewnym stopniu byly one sankcjonowane przez prawo, bo traktowa-
no je jako element sprytu, ktéry moze przynosi¢ zysk. Takiemu mysleniu
sprzeciwito si¢ chrzescijaristwo: $w. Augustyn przestrzegat przed nie-
etycznym bogaceniem sig, tj. z pogwalceniem wymogéw prawdy
i sprawiedliwosci (por. Sermo 177, 6 PL 38, 956). Zwracal uwagg, ze han-
del angazuje czlowieka w takim stopniu, Ze neutralizuje w nim potrzeby
duchowe i moze nawet oddala¢ od Boga. Wine za to ponosi jednak sam
czlowiek, a nie rodzaj zajgcia. Handel tez jest niezbedny dla zycia spo-
lecznego, wigc chrzescijanin nie moze zrezygnowac z tego zawodu?!l.
W podobnym duchu wypowiadat si¢ $w. Tomasz z Akwinu, gdy
pisal:
Zysk, ktory jest celem handlu, nie zaklada sam przez si¢ ani nic uczciwe-
go, ani koniecznego, ani tez nic zlego, ani sprzeczego z cnota. Bég po-
zwala, aby byl on nastawiony na cel konieczny i uczciwy. W ten sposéb
handel staje sie dozwolony. Dzieje si¢ tak wéwczas, gdy czlowiek zamie-
rza uzy¢ umiarkowanych zyskéw, jakie czerpie z handlu, by zapewni¢
byt swojej rodzinie lub wspomdc biednych, a takze wéwczas, gdy zaj-
muje si¢ handlem ze wzgledu na pozytek spoleczny, tak, aby jego ojczy-
zna nie byla pozbawiona rzeczy potrzebnych, i wéwczas gdy szuka zy-
sku nie tylko jako celu samego w sobie, lecz jako zaplate za swéj wysilek
(S.Th. II-11, 77, 4).

Sredniowieczny kaznodzieja, franciszkanin Bertold z Ratyzbony,
wspomina o handlarzach przy okazji analizy Jezusowej nauki o ,talan-
tach” Wsréd ,talentéw” (,libry”) jako pierwszy wymienia sama ,,0s0-
be”, ktéra Bég stworzyl na swdj obraz i podobieristwo i uszlachetnit da-
jac jej wolna wole; drugim jest ,,twoje zajecie, do ktorego Bog cie powo-
lal, wyznaczajac kazdemu czlowiekowi jego stuzbe”, ktérej mozna sig
sprzeniewierzy¢, np. gdy handlarz sprzedaje wodg jako wino, , powie-
trze jako chleb”, falszuje piwo i wosk, uzywa falszywych miar i wag;
trzecim ,talentem” jest dany mu okres zycia, czyli czas z ktérego Bog
zazada rozliczenia, jaki zrobiliSmy z niego uzytek; czwartym ,talentem”

10 Por. W. Bloom, Pienigdze, serce i umyst, przekl. M. Staszewska, B. Wolfram, Warsza-

wa 1995, s, 262-271.
1 Por. S. Kowalcezyk, Idea sprawiedliwosci spotecznej a mysl chrzescijariska, Lublin 1998,

s. 137-138.
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sq dobra ziemskie, z ktérych nalezy uczciwie i roztropnie korzystac;
a piatym — milos¢ blizniego, ktérego nalezy kocha¢ jak siebie samego.

W tym okresie etyka kupiecka otrzymuje swéj precyzyjny wyraz,
gdy np. Paolo z Certaldo méwi o umiejetnosci zarobienia pieniedzy, ale
— co jest jeszcze wazniejsze - o wladciwym i rozsagdnym ich wydawaniu.
Przedklada on zdobyte wlasnym wysitkiem dobra nad dobra odziedzi-
czone. Dlug wobec Boga stoi dokladnie na réwni z wszystkimi innymi
zobowiazaniami kupca, ktory okreslony jest stowami-kluczami: ,,mituja-
cy prace”, ,wytrwaly”, ,skrzetny”, ,pracowity”!2. W znacznie péZniej-
szym dziele na temat kupiectwa pt. ,Ogélna historia handlu” (1713),
autorstwa angielskiego pisarza i intelektualisty Daniela Defoe, wymienia
si¢ 0 wiele wiecej przymiotéw ,dobrego kupca” Powinien by¢: praco-
wity (dogladajacy stale sklepu, by¢ w nim stale obecny), oszczedny (nie
moze pozwalac sobie na kosztowne rozrywki i wigksze wydatki, a jego
przyjemnoscia jest podporzadkowanie zycia interesom), cierpliwy
i opanowany (zwlaszcza wobec marudnych kobiet, dlugo ogladajacych
towar, uprzejmy bez wzgledu na to, czy kupig czy nie proponowany im
towar), ostrozny (roztropny w zakupach towaréw, bez brania nadmier-
nego kredytu, bez dawania poreczenia, nie powinien traci¢ glowy dla
wielkich projektéw), uczciwy (zapewnia mu to zaufanie i kredyt u ludzi,
a wypracowuje si¢ go pracowitoscia i stalg uczciwoscig postgpowania
z klientami; powinien réwniez dba¢ o skrupulatne prowadzenie ksiag
handlowych). Pewne odstepstwa od uczciwosci sa jednak dozwolone,
np. wolno mu zazadac od klienta wiecej, niz zamierza wzigé¢ (w ramach
tragowania si¢ dojdzie do ceny wlasciwej); wmawiaé¢ swéj towar igno-
rantom, pokazujgc go w korzystnym $wietle (sam klient go do tego pro-
wokuje, bagatelizujac to, co kupuje i nie interesujac si¢ wlasciwosciami
towaru); czy niedotrzymywac zobowigzan platniczych (kazda obietnica
jest w gruncie rzeczy warunkowa - z domystem: ,jezeli B6g pozwoli”).
Za godne stéw potepienia uznano natomiast praktyki obnizania cen to-
waru, co okre$lano skandalem kupieckim (ang. ,a public calamity”).
A praktykowali to m.in. mlodzi kupcy (dla pozyskania klientéw), starzy
i bogaci (majgcy wielkie zapasy w magazynach lub atakujacy w ten spo-
s6b swych konkurentéw) i kupcy biedni (szybko potrzebujacy pienie-
dzy). Jezeli kupiec bankrutowal, powinien uczyni¢ to w pore i nie wpa-

i2 A. J. Guriewicz, Kupiec, [w:] Czlowiek $redniowiecza, red. J. Le Goff, przekt. M. Rado-
zycka-Paoletti, Warszawa 2000, s. 319-323, 334-341.
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da¢ w rozpacz, gdyz zawsze jest mozliwos¢ podniesienia sie z kryzysu
1 odzyskania dobrej opinii®3.

Wspélczesny handel to nie tylko transakcja sprzedaz-kupno, ale réw-
niez miedzy innymi: informacja, doradztwo konsumenckie, organizacja
sprzedazy oraz szeroko rozpowszechniona reklama. Naruszenie etyki
handlowej jest wigc mozliwe na rézne sposoby, nie wiaze si¢ jedynie ze
sztucznym windowaniem cen, ale moze dotyczy¢ zwalczania konkurencji
w sposOb nieuczciwy, nachalnej reklamy, falszowania wyrobéw (np. po-
przez nieuzasadnione postugiwanie si¢ marka znanych firm), realizowa-
nie czekéw nie majgcych pokrycia w koncie bankowym, dzialanie na gra-
nicy prawa czy wykorzystywania luk prawnych. Kupiec jest jedynie po-
$rednikiem miedzy producentem a konsumentem w dlugim laricuchu in-
nych posrednikéw. Etyka zas obowiazuje nie tylko sprzedawce, lecz takze
wszystkich ludzi zwigzanych z handlem: organizatoréw, dystrybutoréw,
ludzi reklamy, ksiegowych, kierownikéw placéwek handlowych. A naru-
szenie regul godziwego zysku moze mie¢ dzisiaj rézna postaé: sprzedaz
towaru zlej jakosSci, przeterminowanej zywnosci, udostepnienie dzieciom
i mlodziezy alkoholu, falszowanie ceny. Jednak w kazdym przypadku
nastepuje naruszenie regul sprawiedliwosci4.

Merkantylisci uwazali, ze handel to gra ekonomiczna o sumie ze-
rowej: jesli ktos zyskuje, to inny musi tracié. Znany merkantylista angiel-
ski, Thomas Mun, twierdzil, Ze ,wymiana towaréw nigdy nie doprowa-
dzi do wzbogacenia sie calej spotecznosci”. Nie widzial w wolnym han-
dlu - jak okreslaja to wspdlczesni ekonomisci — win-win situation, czyli
gry, w ktérej wszystkie strony osiagaja korzys¢!>. Dokladne analizy
z dziedziny ekonomii, psychologii i socjologii wykazuja coraz wyraZniej,
ze ludzie nie sa ani amoralnymi egoistami, ani utopijnymi altruistami,
lecz wspéldzialaja ze soba na zasadzie wzajemnosci (oddaje to termin
,Synergiczny egoista” utworzony przez amerykariskiego doradcg przed-
siebiorcow Michaela Kastnera — laczacy mys$lenie grupowe z dazeniem
do indywidualnego zysku). Jedynym warunkiem jest to, by w okolicy
(w $rodowisku spolecznym) nie bylo oszustéw. Niemoralne reguly eko-
nomiczne praktykowane w zyciu publicznym demoralizuja szerokie
rzesze (np. gdy premie¢ otrzymuje takze i ten, kto nie przyczynit si¢ do

13 D, Defoe, The Complete English Tradesman, t. 1-2, ed. ]. Rivington, London 1745. Por.
M. Ossowska, Moralnoié mieszczariska, Wroctaw 1985, s. 148-153.

14 Por. W. Kaufmann, Without Guilt and Justice, New York 1973, s. 65-93.

15 Por. M. Magierowski, Kazdy handel to zysk, ,Newsweek Polska” 2005, nr 37, s. 48—49.
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sukcesu; sportowiec na dopingu zyskuje korzysci kosztem uczciwych
zawodnikéw; ociagajacy sie czlonkowie rodziny Zeruja na tych, ktorzy
pracuja tez za innych itp.)1. Podobna zasada korzysci wszystkich doty-
czy handlu.

Przykladem ostatecznego zysku wszystkich stron uczestniczacych
w wymianie moze by¢ przypomnienie zasad konkurengji, ktéra pozornie
jest ,sila niszczycielska” i subiektywnie odczuwang przez strony jako
przykra. Wolna konkurencja posiada jednak trzy istotne funkcje: 1. po-
lityczng — ogranicza wladze panstwowa na rzecz wladzy prywatnej,
kontroluje prywatna wladze gospodarcza wspomagajac zwigkszong
wydajnos¢, wywiera nacisk na wykrywanie biezacego spadku wydajno-
Sci; 2. statyczng — wplywa na czynniki produkgji, by byly bardziej uzy-
teczne utrzymujgc koszty produkcji na w miar¢ niskim poziomie; po-
nadto dokonuje podzialu dochodéw wedlug wydajnosci rynku; 3. dy-
namiczng — wyzwala elastycznos¢ oferantéw w ich dostosowywaniu sig
do calej gospodarki; to staly proces poszukiwan i odkrywania w $wiecie
niepelnej informacji oraz wprowadzania ulepszen technologicznych
(wspiera inwencje)'?. Korzysci wszystkich stron uczestniczacych w han-
dlu mozliwe jest jedynie przy zachowaniu przez nich elementarnej
uczciwosci. Jan Pawet II zwrécit uwagg na te zasade postgpowania ludzi
w jednej ze swych homilii:

Przywracajmy blask naszemu pigknemu slowu ,uczciwos¢”: uczciwosé,
ktdra jest wyrazem tadu serca, uczciwos¢ w stowie i czynie, uczciwosé
w rodzinie i stosunkach sasiedzkich, w zakladzie pracy i w ministerstwie,
w rzemioéle i handlu, uczciwos$é, po prostu uczciwosé w calym zyciu. Jest
ona zrédlem wzajemnego zaufania, a w nastepstwie jest takze zrédiem
pokoju spotecznego i prawdziwego rozwoju. Niech w nowych warun-
kach stowo to nabiera nowego, dojrzalego znaczenia?s.

O uczciwosci w zyciu gospodarczym Papiez méwit takze w Legni-
cy, 2 czerwca 1997 r.:

Jako chrzescijanie, ludzie wierzacy, musimy uwrazliwié¢ nasze sumienia
na wszelkiego rodzaju niesprawiedliwos¢ czy formy jawnego lub zaka-

16 Na podstawie ,,Suddeutsche Zeitung”, ,Focus”, ,Free Radical”, Wet za wet. Dlaczego
ludzie nie mogq sig ze sobq dogadac?, ,,Forum” 2005, nr 42, s. 22-29.

17 R. Clapham, Konkurencja i polityka wspotzawodnictwa w spolecznej gospodarce rynkowej,
[w:] Drogi do gospodarki rynkowej i odpowiedzialnosci spotecznej. Polsko-niemieckie sympozjum na
teamt Spolecznej Gospodarki Rynkowej. Warszawa maj 1993, Warszawa 1993, s. 30-36.

18 Jan Pawel 11, Homilia podczas Mszy §w. w Plocku, 7 VI 1991, nr 4.
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muflowanego wyzysku. (...) Czesto przejawia si¢ on w takich sposobach
zatrudniania, ktére nie tylko nie gwarantuja pracownikowi zadnych
praw, ale zniewalaja go poczuciem tymczasowosci i lekiem przed utrata
pracy. (...) Czesto tez wiaze si¢ to z niesprawiedliwym wynagrodzeniem,
zaniedbaniami w dziedzinie ubezpieczeri i opieki zdrowotnej. (...) Nie
dajcie si¢ zwie$¢ wizji natychmiastowego zysku, kosztem innych?9.

Brak uczciwosci moze w handlu przybiera¢ rézna postaé: ukrywa-
nie towaru atrakcyjnego, by go zaoferowa¢ osobom wybranym, sprze-
daz towaréw szkodliwych dla zdrowia, badz stuzacych celom niemoral-
nym, czy pewnego rodzaju spekulacyjny zysk. Bowiem poza zyskiem
normalnym z dzialalnosci handlowej mozna tez czerpaé tzw. zysk spe-
kulacyjny, ktory jest ,spekulacja normalng” i usprawiedliwiong - gdy
wynika z przewidywania i wykorzystywania réznic towaréw zaleznie
od miejsca i czasu, lecz niedopuszczalng, gdy polega na wywolywaniu
réznic cen towaréw w czasie lub miejscu i wykorzystywaniu ich tylko
dla osobistego zysku (tzw. spekulacja sztuczna)2.

Bardzo waznym elementem wychowywania podmiotéw zycia go-
spodarczego do uczciwosci jest z pewnoscia prawo panstwowe, prze-

19 Jan Pawel II, Homilia w Legnicy, 2 VI 1997, [w:] Jan Pawet Il w Polsce. 31 maja 1997 — 10
czerwca 1997. Przeméwienia, homilie, Krakéw 1997, s. 55. Nalezy zwroci¢ uwagg, ze w Polsce
w polowie lat 90. XX wieku w tzw. gospodarce cieni (,,szara strefa”) pracowalo ponad 2,5
mln ludzi (1995 r.), a juz kilka lat péZniej ponad 1,4 min (1998 r.). Wedlug szacunkéw Frie-
dricha Schneidera z Uniwersytetu w Linzu w Polsce podmioty dzialajgce w szarej strefie
wytwarzaly w 2000 r. 27,6% PKB, w latach 2001-2002 - 27,4%, a w 2003 - 26,3%. Wedlug
GUS wskazniki te spadaly i byly znacznie niZsze: w 1999 r. — 14,5% oficjalnego PKB,
w 2000 r. - 14,3%, w 2001 - 14,1%, za§ w 2002 r. - 13,4%. Najliczniejsza grupa 0séb wyko-
nywala prace ogrodniczo-rolne (ok. 25%), w zakresie ustug budowalnych i instalacyjnych ~
pracowalo ponad 14%; tzw. ustug sgsiedzkich - ok. 13%; remontami i naprawami budow-
lano-instalacyjnymi zajmowalo si¢ ponad 11%, w handlu - bylo 8%; ustugi krawieckie
$wiadczylo 7%; naprawy i przeglady samochodéw - ponad 6% a ustugi transportowe -
ponad 5%. Inne zajgcia wykonywane w ramach ,szarej strefy” to: opieka nad dzieckiem
i starsza osoba (ponad 4%), korepetycje (ok. 4%), prace domowe (3%), ustugi lekarskie
i pielegniarskie (ponad 2%), ustugi turystyczne i gastronomiczne (o. 2 %), naprawa sprz¢tu
elektrotechnicznego (ok. 2%), doradztwo ksiggowe i prawne (ponad 1%) oraz uslugi fry-
zjerskie i kosmetyczne (1%). Por. Szara gospodarka w Polsce ~ rozmiary, przyczyny, konsekwen-
cje, Studia i Prace, Z Prac Zakladu Badan Statystyczno-Ekonomicznych, z. 233, GUS, War-
szawa 1996, s. 33-36; praca nierejstrowana w Polsce 1998 roku, file: C:/Rézne/praca niere-
jestrowana. Htm, s. 1; A. Blaszczyk, Wychodzenie z cienia, ,Rzeczpospolita” 2004, nr 140,
s. A 1iB 1; M. Bochenek, Siddme przykazanie a szara strefa, [w:] Religia a gospodarka, t. 1, red.
S. Partycki, Lublin 2005, s. 352-360.

2 Por. J. Piwowarczyk, Katolicka etyka spoteczna, t. 2, Londyn 1963, s. 151-154; J. Majka,
Etyka zycia..., dz. cyt., s. 215-219.
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ciwdzialajace przestgpstwom gospodarczym?!. Jednak kontrola i nadzo6r
nad dzialalnoscia gospodarcza nie stworza same z siebie etycznego
czlowieka. Bronigc przestrzeni zycia gospodarczego przed manipulacja
i radykalizmem przestepstwa moga by¢ jedynie wyznacznikiem kran-
cowych sytuacji amoralnych. Moralno$é bowiem zawsze ksztaltuje sie
w wolnym wyborze czlowieka, ktéry swiadomie i bez przymusu decy-
duje si¢ na dzialanie, ktére wszystkim moze przynies¢ korzysc.

Ciezarki i ciezary

W historii handlu przez dlugi okres najwazniejszym przedmiotem
handlarza byla waga i miara, ktérymi odwazano odpowiedniag ilos¢
kruszca, bedacego pierwszym pienigdzem. Kaplan Ezdrasz, ktéry po-
swiecal Bogu dary krola Artakserksesa, stwierdzal ,I odwazylem im
sze$¢set pie¢dziesiagt talentéw srebra (...), sto talentéw zlota (...)” (Ezd 8,
26). W Biblii to samo slowo oznacza wage lub sume pieniedzy. A slowo
~szekel” pochodzi od hebrajskiego slowa ,segala” (,wazyc¢”). Talent
(3000 szekli, ok. 34, 272 kg) ma korzenie indoeuropejskie — ,tala” (,,wa-
ga”). A poniewaz w czasie procesu wymiany stale wazono, trzeba bylo
sprawdzac ciezar sztabek i dlatego waga odgrywata w Biblii role pierw-
szorzedna?2.

Jahwe méwit do Mojzesza: ,,Bedziecie mie¢ wagi sprawiedliwe, od-
wazniki sprawiedliwe” (Kpt 19, 36). Micheasza za$ pytal: ,Czy uspra-
wiedliwie szale niegodziwe, a w worku - falszywe ciezarki (...)?” (Mi 6,
11). Zas Salomon pouczal swéj lud: ,Obrzydia dla Pana waga falszywa,
upodobaniem Jego - ciezarek uczciwy” (Prz 11, 1).

Oszustwa handlowe byly wiec praktyka powszechng, skoro Biblia
musi pietnowac tych, ktérzy méwia: ,Kiedyz minie néw ksiezyca, by-
smy mogli sprzedawad zboze? Kiedyz szabat, bySmy mogli otworzy¢
spichlerz? A bedziemy zmniejszac efe, powiekszac sykl i wage podstep-
nie falszowa¢. Bedziemy kupowac biednego za srebro, a ubogiego za
pare sandaléw i plewy pszeniczne bedziemy sprzedawac¢” (Am 8, 5-6).

21 Por. A. Baladynowicz, Przeciwdziatanie przestgpstwom gospodarczym, [w:] Urzeczywist-
nianie praw czlowieka w XXI wieku. Prawo i etyka, red. P. Morciniec, S. L. Stadniczeriko, Opole
2004, s. 139-152.

22 R. Sedillot, Moralna i niemoralna historia pienigdza, przekl. K. Szezyriska-Mackowiak,
Warszawa 2002, s. 50-52.
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Amos dostrzega chciwo$¢ handlarzy, ktérych przedstawia jako zasle-
pionych zadza zysku i nie zwazajacych na normy moralne. Falszuja oni
wage, ale i jakos¢ towaru, bez skrupuléw oszukujg klientéw. Wymienia
cztery mozliwe naduzycia kupcéw: zmniejszanie miary, podwyzszanie
ceny, falszowanie wagi i sprzedaz produktéw niepelnowartosciowych
jako pelnowarto$ciowe. Owczesne wagi mialy bardzo prosta budowe:
skladaly si¢ z zawieszonego na §rodku ramienia, z ktérego z jednej stro-
ny umieszczano ci¢zar, a z drugiej wazong rzecz. Falszujac wage han-
dlarz mégl uzyskiwa¢ dla siebie nieuzasadniong korzysé. Cigzar metali
kolorowych (prapieni¢edzy) byt okreslony ciezarkami o malych rozmia-
rach, ktére umieszczano w woreczkach. Byly one najczesciej sporzadza-
ne z kamieni — Ksiega Przystéw méwi o kamieniach z woreczka (Prz 16,
11). I wystarczylo wrzuci¢ do srodka kilka ciezszych kamieni, aby oszu-
ka¢ klienta?. A Biblia pouczala:

Nie bedziesz mial w torbie dwojakich odwaznikéw, wigkszego i mniej-
szego. Nie bedziesz mial w domu podwdjnej efy [miara objetosci, gtéwnie
do odmierzania ziarna, ok. 36 litréw ~ przyp. A.Z.], wiekszej i mniejszej.
Masz mie¢ wage pelng i dokladna, aby sie przediuzylo twoje zycie
w kraju, ktéry twéj Bég Jahwe daje Tobie. Twdj Bég, Jahwe, brzydzi sie
bowiem kazdym, kto dopuszcza sie takich rzeczy, kto postepuje nie-
uczciwie (Pwt 25, 13-16)%4.

Praktyki falszowania wagi i miary powtarzaly si¢ jednak, pomimo
licznych i surowych pouczen: Ksiega Przysléw nazywa falszywe cigzar-
ki obrzydzeniem (Prz 11, 1: 20, 10. 23); prorok Ozeasz nazywa tego ro-
dzaju manipulacje , kananejska” - ,Kanaan ma w reku falszywa wage”
(Oz 12, 8). Ksiega Syracha potwierdza jednak zasadno$¢ uczciwego za-
robkowania handlem: , Nie wstydz sie (...) zarobku wielkiego lub mate-
go, korzysci przy sprzedazach kupieckich” (Syr 42, 1.4.5).

,Falszywe ciezarki” moga w péZniejszej praktyce handlowej obra-
zowo oznacza¢ bardzo r6zne manipulacje, majace na celu uzyskanie -
nieuczciwa droga — nieuzasadnionego dochodu handlowego. Wspéicze-
sna ich forma moga by¢ np. ,ciezary” prawne, ktérymi obkladane sa do-
chody handlowe, czesto w sposéb nieuzasadniony i niesprawiedliwy.
Dla wielu ekonomistéw np. niektére taryfy celne, jak i ochrony prawne,
subwengje, poparcia — sa legalng forma grabiezy, gwalceniem - przez

23 G. Witaszek, Amos. Prorok sprawiedliwosci spotecznej, Lublin 1996, s. 92-96.
24 Por. 1. Jaruzelska, Wiasnos¢ w prawie biblijnym, Warszawa 1992, s. 112-124.
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prawo — wlasnosci. Poprzez nie staje si¢ ono instrumentem niesprawie-
dliwosci?.

Szczegblna forma niesprawiedliwosci handlowej, wystepujaca
wspélczesnie jako wielkie obcigzenie, jest zas dyktat silnych podmiotéw
gospodarczych adresowany wobec mniejszych i slabszych. Ten ,,cigzar”
powoduje, ze nieuczciwy handel marginalizuje ekonomicznie niekiedy
cale kraje i ich spoleczenistwo na wiele dziesigtkéw lat, poglebiajac po-
dzial $§wiata na bogatych i biednych. W 1960 r. przecietny dochéd na
glowe mieszkarica jednej piatej najbogatszych obywateli swiata byt réw-
no 30 razy wiekszy niz sredni dochéd najbiedniejszych 20 procent lud-
noSci. A dzisiaj ta réznica jest jeszcze az 78 razy wigksza.

Préba wyréwnania szans gospodarczych miedzy krajami bylo prze-
prowadzenie przez WTO (Swiatowa Organizacje Handlu — z siedziba
w Genewie) uchwalonego w 1995 r. porozumieniu o handlu $wiatowym.
Po o$miu latach rokowan tzw. rundy urugwajskiej wymuszono na bie-
dych panstwach Poludnia zgode na umowe handlowa w skali $wiata.
Wszystkie kraje czlonkowskie zobowiazaly sie otworzy¢ swoje rynki,
a nad wykonaniem postanowieri mialo czuwa¢ WTO. Oznaczalo to ko-
niec funkcjonujacego dotad porozumienia GATT, zapewniajacego pan-
stwom rozwijajgcym sie szczegélne przywileje. I tak np. na mocy orze-
czenia sadu rozjemczego (po rozpatrzeniu skargi wniesionej przez USA
i UE) rzad Indii musiat cofnaé¢ swe lokalne ograniczenia zwigzane z pro-
dukcja samochodéw przez producentéw zagraniczych, w mysl ktérych
75% wartosci samochodu sprzedanego w tym kraju musialo pochodzi¢
z produkgji krajowe;j.

Innym przykladem tego typu dzialari moze by¢ rozwdj gospodarczy
Meksyku, na warunkach dyktowanych gléwnie przez USA. Meksyk
wprowadzil wszystkie zalecenia MFW (Miedzynarodowego Funduszu
Walutowego), posuwajac sie nawet do zawarcia umowy NAFTA o wol-
nym handlu z USA i Kanada. W wyniku tego doszto do ogromnego bo-
omu inwestycyjnego, przekraczajacego 12 mld dolaréw, co dalo zatrud-
nienie ponad milionowi obywateli Meksyku, otrzymujacych regularne
i wyzsze od srednich zarobki. Dla wiekszosci Meksykanéw nie ma to
jednak zadnego znaczenia, bo znaczna czes$¢ gospodarki rolnej tego
kraju ulegla konkurencji importu rolnego z wielkich farm amerykan-
skich, podobnego wyscigu nie wytrzymat tez lokalny przemyst. Gdy na

25 Por. F. Bastiat, Prawo. Podsatwy racjonalnej i sprawiedliwej organizacji paristwa, thum.
J. Emil, New York 1986, s. 16-25.
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Poczatku lat 90. XX wieku nieco mniej niz polowa ludnésci Meksyku
zyla z dochodéw mniejszych niz trzy dolary dziennie (to na koniec wie-
ku ten poziom osiagneto juz 2/3 mieszkaricéw).

Zgodnie z zaleceniami WTO paristwa Azji Poludniowej i Poludnio-
wo-Wschodniej obnizyly cla §rednio o polowe i stworzyly dogodne wa-
runki dla inwestoréw zagranicznych. Natomiast paristwa OECD zlamatly
wszystkie przyrzeczenia, wykorzystujac kruczki prawne i niejasnosci
umow, a utrzymujac na przetworzone towary z krajéw rozwijajacych sie
cla przecigtnie czterokrotnie wyzsze niz w handlu pomiedzy soba. Pan-
stwa ubogie tracg w ten sposéb na eksporcie rocznie co najmniej 134 mld
dolaréw, czyli wiecej niz wynosi dwukrotna warto§¢ pomocy dla
panstw rozwijajgcych sig. I ograniczenia celne dotycza towaréw, ktére
stanowi¢ mogga atut stabo rozwinigtej gospodarki panstw rozwijajacych
si¢, czyli przetworzonych artykuléw zywnosciowych, produktéw praco-
chlonnych, takich jak tekstylia i wyroby skérzane. W paristwach UE su-
rowce rolnicze (kawa, kakao, nasiona roslin olejstych — nie uprawianych
w panstwach Péinocy) moga by¢ sprowadzane bez oplat celnych. Jednak
na kawe prazong i zapakowang natozono clo w wysokosci 7,4%, na pro-
szek kakaowy i czekolade 8%, a na oleje roslinne nawet 12,4%. Kosztow-
na obrobke, podnoszaca wartos¢ towaru, przenosi si¢ wiec na Péinoc,
degradujac w ten sposéb paristwa rozwijajace sie do roli jedynie dostaw-
cOw surowcow — a wiec pozostawiajac je bez szans na rozwdj.

Innym cigezarem handlu swiatowego sa subwencje, ktérymi pari-
stwa zamozne wspieraja caly czas eksport artukuléw zywnosciowych.
I tak panstwa OECD inwestuja kazdego roku ponad 300 mld dolaréw
w swoje rolnictwo, kwoty te nie docieraja jednak do wiascicieli malych
gospodarstw (co deklaruja rzady), lecz gléwnie do wielkich przedsie-
biorstw rolnych, prowadzacych przemystowa produkgcje. I zaledwie 1/4
wszystkich zakladéw UE inkasuje 70% subwengcji. Koncerny handlowe
zalewaja wigc $wiatowe rynki nieproporcjonalnie tanimi produktami
spozywczymi (dodatkowo otrzymujac w UE i USA specjalne dotacje
eksportowe). A dla milionéw rodzin Poludnia skutki tych subwengji sa
katastrofalne, gdyz produkty z matych gospodarstw wiejskich, wyma-
gajacych duzych nakladéw pracy, musza konkurowaé z subwencjono-
wanymi artykulami importowanymi, takimi jak kukurydza, mleko
w proszku, pszenica i ryz.

Ponadto rzady zachodnie utworzyly — za pomoca specjalnie do tego
powolanej miedzynarodoéwki koncernéw ,Intellectual Property Com-
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mittee”, zrzeszajacej gléwne koncerny chemiczne i farmaceutyczne —
system ochronny, czyli globalne roszczenia patentowe. Zawarta w 1995
r. umowa Trade Related Apsects of Intellectual Property Rights (TRIPS)
na 20 lat zagwarantowata wlascicielom patentéw technicznych prawo do
wylacznego uzywania swych wynalazkéw we wszystkich panstwach
WTO. Oznacza to zablokowanie dostepu panstw rozwijajacych sie do
nowoczesnych technologii (97% wszystkich patentéw znajduje si¢ w re-
kach przedsigbiorstw panistw OECD). Zatem skandalem zakoriczyla sie
proba sprowadzenia przez Afryke Potudniowq tanszych lekarstw prze-
ciwko HIV z Indii i Brazylii (w krajach tych jeszcze przed powstaniem
WTO zabroniono rejestrowania patentéw farmaceutycznych, a uklad
TRIPS wprowadzony w 2001 r. dotyczyt nowych lekarstw), bo 39 kon-
cernéw farmaceutycznych zaskarzylo to dzialanie Afryki dotknigtej pla-
ga HIV (a najwazniejsze lekarstwo przeciw AIDS o nazwie AZT wypro-
dukowane w Indiach kosztowalo 1/5 ceny, jaka ustanowil wlasciciel
praw patentowych GlaxoSmithKline).

Od 2000 tocza si¢ rokowania w ramach General Agreement on Tra-
de in Services (GATS), dotyczace globalnego dostepu do otwarcia do-
staw wody, stluzby zdrowia, instytucji akademickich i innych ustug pu-
blicznych dla firm migdzynarodowych. Sam sektor dostaw wody osiaga
roczny obrét 800 mld dolaré6w. Boliwia, w ramach programu Banku
Swiatowego, sprzedala czes¢ swej sieci zaopatrzeniowej amerykanskie-
mu koncernowi Bechtel, ktéry natychmiast podwoil ceny (ale strajki
spowodowaly, ze rzad musial transakcje uniewazni¢)?¢. Handel towa-
rami i uslugami z pozycji przewagi ekonomicznej, rodzi si¢ fatwosé¢ do-
minacji lub nawet monopolizacje rynku i nowe formy wrecz niewolni-
czego uzaleznienia mniejszych podmiotéw w obszarze ogélnoswiatowej
wymiany towaréw i uslug.

Kosciél uparcie i niestrudzenie przypomnina, ze istnieja ,zachowa-
nia i czyny, ktére sprzeciwiaja si¢ ludzkiej godnosci: kradziez, umyslne
przetrzymywanie rzeczy pozyczonych lub znalezionych, oszustwo
w handlu, niesprawiedliwe wynagrodzenie za prace, podnoszenie cen
z wykorzystywaniem niewiedzy lub pilnych potrzeb innych, przywiasz-
czanje sobie i wykorzystywanie dla prywatnych celéw débr nalezacych
do spoleczeristwa lub przedsigbiorstwa, zte wykonywanie pracy, oszu-
stwa podatkowe, falszowanie czekéw i rachunkéw, nadmierne wydatki,

% Ch. Grefe, M. Greffrath, H. Schumann, Czego chcq krytycy globalizacji?, przekt. M. La-
bis, Krakéw 2004, s. 105-114.
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marnotrawstwo itp.”?’. Ale czasem wydaje sig, ze styszg te stowa tylko
mali, biedni, niekonkurencyjni...

Wszelkie analizy z zakresu psychologii i socjologii wymiany jedno-
znacznie wskazujg na potrzebe budowania wzajemnego zaufania stron,
bioracych w niej udzial. Ze strony handlowcéw osiaga si¢ to, poprzez
wierno$¢ prawdzie w kontaktach z klientami. W ten sposéb stwarzaja
odczucie niezawodnosci i realizuja w najwlasciwszy sposéb stuzbe wo-
bec spoleczeristwa?s.

27 Jan Pawel 1, Veritatis splendor, nr 100.
2 Por. ]. Winkowski, Zarys etyki i ascetyki katolickiej, Krakéw 1947, s. 291-296; R. Stocki,
Wspdtczesne techniki zarzqdzania, Krakéw 1995, s. 46-47.
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Suspect Work of Merchant

Summary

All professional buying and selling goods with an aim of making profit is
trading. Thanks to the merchant, the customer gets information about goods,
their use, the way of using them and their price. The intermediary role of the
merchant is based on him knowing personally both the producer and the
customer. He therefore performs economic as well as social and cultural
functions. He facilitates adjusting production to existing needs and satisfying the
needs. He makes transactions possible (for example, through giving credit). The
merchant unites the producer with the customer, increases the value of economic
goods, helps make better use of production conditions, lowers production costs,
adjusts supplies, influences market prices, analyzes the market, stimulates
technological and economic growth, even helps make geographic discoveries,
shapes the mode! of culture and discovers and spreads the existing needs. In
every exchange there is a potential possibility of assuming a manipulative
approach towards the partner, creating an unfair deal. Basically, in the economic
culture two variants are distinguished: one which favors freedom and compe-
tition (commercial), and one which goes for obedience and personalism (hu-
manistic). Each of them has different dynamics, underlines a different aspect of
exchange, while the difficulty of respecting ethical dimension of economy lies in
bringing these contradictions together, which requires time, energy and con-
sciousness.



